
Un programma di mentorship e finanza strategica a cura del Gruppo Credito, Formazione e Family Business del Comitato per la Promozione 
dell’Imprenditorialità Femminile della Camera di Commercio di Roma, pensato per accompagnare le imprenditrici nell’avvio, nel 
consolidamento e nella crescita della propria attività, offrendo un supporto qualificato per sviluppare competenze imprenditoriali, definire 
obiettivi strategici e rafforzare la capacità di prendere decisioni consapevoli. 
Attraverso un affiancamento dedicato, le partecipanti acquisiranno strumenti utili e concreti per favorire la sostenibilità e l’autonomia 
economica della propria impresa, approfondendo anche le opportunità di accesso a soluzioni finanziarie complementari e alternative al 
tradizionale credito bancario.

Il percorso si articola in quattro moduli, in presenza, con inizio lunedì 21 settembre 2026, della durata di circa tre ore, dalle ore 14:00 alle 
17:00,  presso la Camera di Commercio di Roma, Sala del Consiglio (Via de’ Burrò, 147 - Roma).

“BUSINESS ELEVATE” PER IMPRENDITRICI

MODALITÀ DI PARTECIPAZIONE 
La partecipazione ai singoli moduli o al percorso completo di mentorship “Business Elevate” 

è gratuita previa registrazione all’indirizzo
imprenditoria.femminile@rm.camcom.it

Ciascun modulo sarà introdotto da Simona Petrozzi, Presidente CPIF Camera di Commercio di Roma

MENTORS

 Claudia Cattani, ODCEC Roma e Ordine Avvocati di Roma
 Tamara Laudisio, Partner M&A Transaction Services Deloitte Advisory

 Angela Contrafatto, Corporate Finance Advisor, membro CIF in rappresentanza di CdO Roma e Lazio

PROGRAMMA

Modulo 1° ANALISI DEI DATI STORICI 
21 SETTEMBRE 2026
•	 Lettura e analisi del bilancio: principali indicatori finanziari   

Jessica Lanari, Deloitte Audit & Assurance

•	 Controllo di gestione e strumenti di intelligenza artificiale 
a supporto 
Giorgio Tela, Presidente Commissione Pianificazione e 
Controllo di gestione ODCEC Roma 
Marco Parpaglioni, Esperto di Business & Artificial 
Intelligence

Modulo 2° DEFINIRE LA STRATEGIA DI CRESCITA
19 OTTOBRE 2026
•	 L’importanza di definire una strategia per il proprio 

progetto imprenditoriale: il business plan 
Valentina Mantovi, Partner Deloitte Advisory  

•	 Start up e Venture Capital; fundraising, crowdfunding  
Gianluca Dettori, Chairman e General Partner Primo 
Ventures

Modulo 3° FINANZIARE IL PROGETTO DI CRESCITA 
18 GENNAIO 2027
•	 Finanza alternativa a supporto della crescita 

Tamara Laudisio, Partner M&A Transaction Services 
Deloitte Advisory 
Angela Contrafatto, Corporate Finance Advisor, membro 
CIF in rappresentanza di CdO Roma e Lazio

•	 Il dialogo tra banche e PMI 
Claudia Cattani, ODCEC Roma e Ordine Avvocati di Roma

Modulo 4° ORGANIZZAZIONE e SOSTENIBILITÀ
15 FEBBRAIO 2027
•	 L’importanza dei Manager in azienda 

Luisa Lombardo, Partner Deloitte Human Capital 

•	 Il bilancio di sostenibilità e società benefit 
Raffaella Sciartilli, Director Deloitte Climate  
& Sustainability


